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Gor som Bo oy fa tryghed i kehet:
L

Du gér ikke pa kompromis med dine begffer.
Du ved, at gode ravarer kombineret med godt
handveerk ger forskellen.

Derfor ber du ogsa veelge din leverander af kele-
inventar med omhu. Din lokale kelemand kan sit
héndvaerk og giver dig fagmaessig radgivning.
Desuden fér du et solidt beslutningsgrundlag med
tegninger, brochurer og billeder.
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dine nye kelediske
in lokale kelemand

Slagtermester Bo fra Slagterens Kpkken i Thisted
har kebt sin nye slagterdisk gennem Nordkel
i Hanstholm, og han har ikke fortrudt.

Vi var ikke de billigste, men det udslagsgivende
blev, at vi kommer, nar Bo ringer. Vi havde tre dage
til at fa de gamle kalediske ud af butikken og fa de
nye installeret med
tilharende eksternt kale-
anlag pa butikkens
tag. Alt klappede som ~~ * ' F
det skulle, og resultatet  -| - Y -
er blevet en indbydende . s
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disk, som szelger mere!”
John Plet, Nordkal.

Hent inspiration pA www.daencker.dk fra et bredt
udvalg af slagtere, ostebutikker, bagere, fiske-
butikker, delikatessebutikker, restauranter, hoteller
m.v. rundt omkring i Danmark.
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Tel. 6481 3111 - Fax 6481 3124 DPENCH€R
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Deencker Kaleinventar bygger pa mere end 30 ars erfaring i kalebranchen med import og salg af kelemabler.
Salget sker gennem lokale autoriserede kolefirmaer. Vi henviser gerne til en forhandler.
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